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K+S BRASIL
COMEMORA 70 ANOS

E ANUNCIA NOVA FASE NO MERCADO DE
FERTILIZANTES PREMIUM

A exceléncia, inovacao, tecnologia e praticidade séo pilares centrais da K+S, fortalecendo a posicao
do Brasil como celeiro mundial de alimentos.

K+S Brasil realizou, no dia 19

de novembro, em Sio Paulo,

capital, um jantar comemora-
tivo marcando seus 70 anos de atuagio
no pais. O evento, que reuniu colabora-
dores e clientes de todo o Brasil, foi um
marco para a empresa, que é referéncia
na industria de fertilizantes.

O encontro também celebrou a nova
fase da K+S no mercado, com a entra-
da oficial no segmento de fertilizantes
premium. Com foco em solugbes ino-
vadoras, a companhia passa a oferecer
magnésio solivel, ampliando sua con-
tribui¢do para a agricultura brasileira.

O produto ¢ uma resposta as neces-
sidades do setor, combinando eficiéncia e
sustentabilidade para o manejo agricola.

Durante a celebragio, um momen-

to especial foi dedicado aos agradeci-
mentos ao atual diretor da K+S Bra-
sil, Fabio Miller, que estd retornando
a Alemanha apés uma gestdo marcada
por resultados expressivos e avangos es-
tratégicos.

A frente da K+S Brasil desde 2020,
ele encerra sua gestdo no final deste de-
zembro, deixando um legado de trans-
formagdes e crescimento estratégico para
a empresa. Quando assumiu a lideran-
¢a, a K+S Brasil era uma representagio
da matriz alemi, comercializando clo-
reto de potdssio para um pequeno nu-
mero de clientes. Hoje, a companhia di-
versificou suas operagées, ampliou uma
base de clientes e conquistou um papel
de destaque no mercado brasileiro de
fertilizantes.

Nos dltimos quatro anos, Miller li-
derou uma estratégia que expandiu os
horizontes da empresa para além do clo-
reto de potdssio, aproveitando um dife-
rencial dnico: o magnésio solivel pre-
sente em sua rocha natural. “Temos um
produto especial, o ESTA® Kieserit,
um sulfato de magnésio natural, e co-
meg¢amos a entender como posiciond-
-lo no mercado brasileiro. Investimos
em marketing, pesquisas e na educagio
do produtor rural sobre a importancia
do magnésio no manejo agricola”, des-
tacou Miller.

Essa estratégia reposicionou a K+S
como uma empresa inovadora no seg-
mento de fertilizantes premium, capaz
de oferecer solugdes que atendem tan-
to grandes culturas, como soja e café,



quanto produgdes de alto valor agrega-
do, como hortifriti e morango.

Brasil: mercado estratégico
e desafiador

Para Miller, o Brasil é mais do que
um pais, é um continente. “Aqui, temos
uma diversidade enorme de culturas e
produtores. Existem grandes players,
mas também pequenos e médios agri-
cultores com demandas especificas. Tra-
balhar no Brasil me ensinou muito so-
bre flexibilidade e a importincia de
entender as especialidades de cada mer-
cado”, afirma.

Ele também destacou o nivel de tec-
nologia e o alto grau de especializagio
dos profissionais do setor agro no pais,
que atualmente é um dos mais eleva-
dos do mundo. “O agro no Brasil nio
¢ apenas sobre preco ou custo. E um
setor que combina ciéncia, tecnolo-
gia e um conhecimento Profundo sobre
como trabalhar a terra. E inspirador ver
como o produtor brasileiro estd mudan-
do sua visio sobre a fertilizagdo, enten-
dendo que elementos como o magnésio
sio fundamentais para o solo”.

Com sua volta para a Alemanha,
Miller obteve ligdes valiosas aprendi-
das no Brasil, desde a flexibilidade ne-
cessdria para lidar com a diversidade do
mercado até a capacidade de inovagio
em um setor tdo competitivo. “Nunca
aprendi tanto na minha vida como nos
ultimos quatro anos. O Brasil me ensi-
nou que o sucesso depende de entender
o contexto local, de trabalhar com dis-
posicio e ciéncia, e valorizar as pessoas
que estio no campo.”

Miller deixa a K+S Brasil em um
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Fabio Miller, diretor da
K+8S Brasil

O evento reuniu clientes,
distribuidores e a equipe da K+S

momento de ascensio, com uma base
sélida para continuar expandindo sua
atuagdo no mercado de fertilizantes pre-
mium, agora sob a lideranca de Jérn-E-
rek Kompa.

O novo lider da operagio brasilei-
ra assume o desafio de dar continuidade
ao crescimento da empresa no pais. Em
seu discurso, Kompa destacou a impor-
tancia do mercado brasileiro para a K+S
e reafirmou o compromisso da compa-
nhia em oferecer produtos de alta qua-
lidade, alinhados as demandas do setor
agricola.

70 anos de histéria

Dr. Josef Wiebel, vice-presidente de
marketing e vendas da K+S, destacou
que o avang¢o da produtividade agrico-
la no Brasil nas tltimas décadas trouxe
novos desaflos para a nutri¢io das plan-

J6rn-Erek Kompa, novo lider da
operagao brasileira da K+S em 2025 H

tas. “H4 34 anos, a produgio e a produ-
tividade no Brasil cresceram de forma
significativa. Agora, para manter esses
niveis elevados de rendimento, preci-
samos de mais nutrientes tradicionais,
como nitrogénio, fésforo e potdssio. A
aten¢do ao magnésio e ao enxofre tor-
nou-se necessaria’.

Dr. Wiebel enfatizou que, embora
o calcédrio dolomitico tenha sido uma
fonte tradicional de magnésio, ele ja
ndo ¢ suficiente para atender as deman-
das da agricultura de alta produtivida-
de. A proposta de solugio pela K+S é o
ESTA® Kieserit, um sulfato de magné-
sio natural, que oferece vantagens sig-
nificativas.

“A diferenga do ESTA® Kieserit estd
na solubilidade e na liberagdo gradual
do magnésio, garantindo que ele esteja
disponivel para as plantas no momento
certo. Além disso, o magnésio da kiese-

Dr. Josef Wiebel, vice-presidente de
marketing e vendas da K+S
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rita se move para a zona das raizes, di-
ferentemente do calcdrio, que frequen-
temente permanece na superficie e nio
é soluvel em dgua”, explicou Dr. Wiebel.

Ele também ressaltou que os pro-
dutos da K+S, como Korn-KALI® e
ESTA® Kieserit, tém base cientifica s6-
lida. “Sempre realizamos ensaios de
campo com parceiros independentes
em diversas culturas e regides do Bra-
sil. Os resultados sdo claros: aumentos
substanciais na produtividade, que ge-
ram maior lucratividade para os agri-
cultores”.

Uma histéria de confianga
einovacio

Ao longo de 70 anos, a K+S cons-
truiu uma confianga sélida como for-
necedora confidvel. Agora, a empresa
se posiciona como uma autoridade em
magnésio, destacando sua capacidade
de oferecer solugdes que equilibram as
necessidades nutricionais das plantas de
forma eficiente e sustentdvel.

“Nosso foco nio é em inovagoes fu-
turisticas ou complexas. Estamos trazen-
do solugdes praticas e comprovadas, fun-
damentadas em ciéncia. O que fazemos

no Brasil hoje ja foi feito na Europa ha
mais de cinco décadas, com resultados
igualmente expressivos”, acrescentou Dr.

Wiebel.
Compromisso com o flltul'o

Para a K+S, os 70 anos no Brasil sio
apenas o inicio de um novo capitulo.
Com o objetivo de se consolidar como
referéncia em fertilizantes premium, a
empresa continuard investindo em pro-
dutos como o ESTA® Kieserit e o Korn-
-KALI®, que promovem uma nutri¢io
equilibrada e sustentdvel para a agricul-
tura brasileira.

“Estamos aqui para continuar cres-
cendo junto com o Brasil, trazendo ci-
éncia e confiabilidade para o campo.
Nosso objetivo ¢é ser mais do que for-
necedores, queremos ser parceiros es-
tratégicos dos agricultores, ajudando a
sustentar o crescimento e a produtivi-
dade do setor nos préximos anos”, res-

salta Dr. Wiebel.
Foco em sustentabilidade

Mirio Anténio Marin, head de ven-
das e marketing de produtos premium no

Brasil, trouxe em destaque o desenvol-
vimento de mercado do Korn-KALI®,
um fertilizante premium que combina
cloreto de potdssio, magnésio e enxofre
soliveis em um dnico produto de alta
eficiéncia. “Este fertilizante inovador
promete aumentar significativamente
a produtividade agricola, reduzir custos
operacionais e contribuir para a susten-
tabilidade do setor.

“O Korn-KALI® ¢ uma tecnologia
tnica que tem mais de 50 anos no merca-
do Europeu e que estd sendo impulsio-
nado para o mundo através do projeto
Werra 2060, que triplicard a produgio
desse fertilizante na Alemanha nos pré-
ximos anos”, explica Marin. A inovagio
responde aos desafios criticos da agri-
cultura brasileira, como a deficiéncia
de magnésio em cerca de 70% dos so-
los. “Com alta solubilidade e qualidade,
o produto entrega nutrientes essenciais
que otimizam o potencial produtivo das
plantas”, complementa.

Brasil como epicentro do
crescimento agricola global

Com destaque no cenério agrico-
la mundial, o Brasil é visto como pega-
-chave para o crescimento da K+S no
segmento de fertilizantes premium. Se-
gundo Marin, o pais é o nico grande
player agricola com potencial de cres-
cimento. “Enquanto Estados Unidos e
China atingem seus limites de produ-
¢do, o Brasil pode triplicar ou quadru-
plicar sua produgio apenas com tecno-
logias modernas, sem precisar avangar
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Mario Marin, head de vendas e
marketing no Brasil
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em dreas de preservagio’, afirma.

A estratégia da K+S no Brasil inclui
parcerias regionais com distribuidores
que compartilham o compromisso com
inovagdo e sustentabilidade. “Buscamos
parceiros com boa capilaridade e capaci-
dade técnica para desenvolver o merca-
do de fertilizantes premium, valorizan-
do toda a cadeia de nutri¢do agricola e
garantindo que o agricultor seja o maior
beneficiado”, destaca Marin.

Sustentabilidade e inovagao
como pilares

Um diferencial importante da K+S
¢ o foco em sustentabilidade. O Korn-
-KALI® utiliza como matéria-prima
a kieserita, um mineral natural extrai-
do junto com o cloreto de potdssio. Isso
reduz a pegada ambiental e o consumo
de energia do processo, alinhando a em-
presa as questdes ambientais europeias.

“Quanto mais vocé produz por drea,
mais sustentdvel é a agricultura. Esta-
mos entregando um fertilizante de alta
qualidade de origem mineral, que ma-
ximiza a eficiéncia das plantas e reduz
os impactos ambientais”, explica Ma-
rin. Ele ressalta que a sustentabilidade ¢
um dos pilares centrais da K+S, fortale-
cendo a posi¢io do Brasil como celeiro
mundial de alimentos.

“A agricultura nio ¢ apenas so-
bre produgio; ¢ sobre alimenta¢do do
mundo de forma sustentavel. Estamos
trazendo ao Brasil uma solugio prati-
ca, eficiente e de alta tecnologia que
contribuird para o setor agricola e para
a seguranca alimentar global”, garan-
te Marin.

Pelo Brasil afora

Dr. Flavio Barcellos Cardoso, ge-
rente técnico nacional da K+S Brasil,
comemorou os 70 anos da empresa no
Brasil destacando a importincia da ino-
vagio tecnolégica para atender as de-
mandas da agricultura moderna.

Segundo ele, a atuagio da empresa
vai além do tradicional fornecimento de
cloreto de potissio (KCl), focando em
produtos especiais que entregam mag-
nésio e enxofre de forma mais eficien-
te. “Nossa tecnologia permite separar os
nutrientes da rocha natural, garantin-
do que eles estejam disponiveis para as
plantas quando necessério, aumentando
a produtividade e qualidade”, afirma.

Dr. Barcellos também ressalta a rele-
vancia da K+S no cendrio agricola atual,

Jantar de comemoracgéao dos
anos da empresa
4 |

especialmente para culturas de alto ren-
dimento. “Embora o calcdrio seja ampla-
mente usado como fonte de magnésio,
sua disponibilidade s6 nio ¢é suficiente
para atender as necessidades das plantas
em periodos criticos”, explica.

Ele refor¢a que a K+S baseia suas so-
lugdes em pesquisa cientifica, trabalhan-
do com universidades e pesquisadores
independentes para validar o impacto de
seus produtos no campo. “Nosso obje-
tivo ¢ oferecer ferramentas que ajudem
o agricultor a superar desafios nutricio-
nais, promovendo uma produgio mais
equilibrada e sustentdvel”, diz.

Rodrigo Grabalos, gerente comer-
cial da K+S, atua em Minas Gerais,
Espirito Santo e sul da Bahia, regises
ricas em diversidade agricola, com cul-

Dr. Flavio Barcellos Cardoso, gerente
técnico nacional

turas como café e grios.

Segundo ele, a empresa vem se con-
solidando nesses estados, principalmen-
te com o posicionamento de novas tec-
nologias em fertilizantes.

“Nos ultimos anos, intensificamos
as vendas, e a demanda por nossos pro-
dutos tem crescido, sustentada por re-
sultados comprovados de alta qualida-
de e eficiéncia”, destaca. Ele também
aponta que a K+S tem fortalecido a sua
presenca no Brasil, alinhando estra-
tégias de pesquisa e desenvolvimento
para atender as necessidades do agricul-
tor com modernas e eficientes solucdes.

Além disso, a empresa aposta em par-
cerias estratégicas regionais para se apro-
ximar dos distribuidores e agricultores.
“Isso nos permite entender as necessi-

Rodrigo Grabalos,
gerente comercial da K+§
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Leonardo Salviano, gerente
comercial da K+S em Goias

)

Marco Antonio Nasser,
sécio da Terrena

Carlos Mercante, diretor
comercial da Gen Fertilizantes

dades locais e oferecer solugbes perso-
nalizadas que incrementam a produtivi-
dade e a qualidade das tarefas. Estamos
na vanguarda com produtos que real-
mente fazem a diferenga para o cam-
po”, pontua.

Para Leonardo Salviano, gerente co-
mercial da K+S em Goiids, “esse é um
momento especial para empresa. Esta-
mos hd mais de dois anos trabalhando

com linhas especificas de produtos es-
peciais para fomentar o uso do mag-
nésio no Brasil. A ideia é trazer nossos
distribuidores para construir, em con-
junto, estratégias que levem essas tec-
nologias até o produtor rural”, afirmou.

Credibilidade consolidada

A presenca dos distribuidores no
evento foi destacada como uma pega-
-chave na estratégia da K+S para am-
pliar o alcance das tecnologias basicas
em magnésio. A empresa acredita que
a colaboragdo com parceiros locais é es-
sencial para garantir que os beneficios
dessas inovagdes cheguem ao campo de
maneira eficiente e acessivel.

“A K+S continua comprometida em
transformar desafios em oportunidades
e em levar o melhor da ciéncia ao pro-
dutor brasileiro”, acrescenta Leonardo
Salviano.

Parceria de 40 anos: Terrena
e K+S reforcam confianca e
inovagao no campo

Na construgio de um agronegécio
sélido e confidvel, algumas parcerias se
destacam pela durabilidade e pelo im-
pacto gerado no setor. E o caso da par-
ceria entre a Terrena, empresa brasilei-
ra com tradi¢do no mercado agricola, e a
K+§, gigante alemi de fertilizantes, que
jd dura mais de 40 anos.

Marco Antonio Nasser de Carva-
lho, sécio da Terrena, destaca a confian-
¢a e a qualidade como pilares dessa rela-
¢do. “A K+S sempre esteve conosco, nos
momentos bons e nos ruins, oferecen-
do produtos diferenciados e inovadores.
E uma parceria que nos dd tranquilida-
de para trabalhar, sabendo que conta-
mos com uma empresa de exceléncia’,
salienta.

Um dos produtos que ganharam
destaque nessa parceria é o Korn-KA-
LI®, um fertilizante que combina clore-
to de potdssio com magnésio e enxo-
fre soldveis. Marco Antonio explica que
“é um produto que facilita muito o ma-
nejo no campo, especialmente em cul-
turas como o café, onde em uma tnica
aplicagdo resolvemos questdes de potds-
sio e magnésio. Isso otimiza o trabalho
e a eficiéncia de entrega para o produ-
tor”, afirma.

Além disso, ele aponta que a K+S se
diferencia por ser o tnico fornecedor de
cloreto de potissio com essa composi-
¢do especifica, o que reforga sua impor-

tancia no mercado brasileiro.

Cultura alema e confianga
no negodcio

A parceria com a K+S vai além dos
produtos, abrangendo também a con-
fianga na cultura empresarial alema. “E
uma caracteristica marcante deles. Sa-
bemos que aconte¢a o que acontecer,
eles estardo ao nosso lado. Nunca tive-
mos problemas com a K+5, e isso ¢ algo
raro e muito importante no mercado”,
destaca Marco Antonio.

Para a Terrena, a relagio com a K+S
ndo ¢ apenas comercial, mas estratégi-
ca. A conflan¢a mutua permite que as
empresas inovem e atendam as deman-
das crescentes do agronegécio brasilei-
ro, que se posicionam como uma das
mais promissoras do mundo.

“A parceria com a K+S é mais do
que uma relagio de fornecedor e cliente.
E uma alianca sélida, baseada na quali-
dade, na inovag¢io e na confianca. Essa
¢ a base para continuarmos juntos por
muitos anos”, conclui Marco Antonio.

Gen Fertilizantes e K+S
rumo ao futuro

Carlos Mercante, diretor comercial
da Gen Fertilizantes, destacou a impor-
tancia da parceria entre sua empresa e
a K+S, confirmando a contribui¢io da
multinacional para o sucesso de negé-
cios no setor agricola.

“Hoje ¢ um dia muito especial. Es-
tamos aqui a convite da K+S para come-
morar seus 70 anos no mercado brasilei-
ro. E um prazer enorme prestigiar esse
evento, especialmente porque a K+S ¢
um grande fornecedora nossa, com tec-
nologias que nos ajudam a alcancar o
sucesso em nossa regido de atuagio. E
uma honra fazer parte desta histéria e
seguir trabalhando juntos para o cres-
cimento do mercado brasileiro”, afirma
Mercante, ressaltando a relevincia de
celebragdes como essa, que reforgam a
conflanga e a colaboragio entre empre-
sas do setor.

Dedicagio e inovagao

O evento foi um momento de ce-
lebragio, integragio e agradecimentos.
Para colaboradores e clientes, os 70 anos
da K+8S no Brasil representam uma his-
téria de dedicagdo e inovagio, enquanto
o futuro aponta para novas oportunida-
des e conquistas no mercado agricola. @
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Do coracao da Alemanha
para os campos férteis
do Brasil.

A K+S é uma das mais tradicionais industrias de fertilizantes do mundo.
Com 135 anos de histéria, somos a 4° maior produtora de potassio e a
principal produtora de magnésio solivel globalmente, atuando em mais
de 90 paises nos cinco continentes.

Presente no Brasil ha 70 anos, oferecemos fertilizantes premium que
combinam décadas de conhecimento e exceléncia alema para servir a
agricultura brasileira e ajudar os produtores a alcangarem mais resultados.

Nossa jornada é marcada por um compromisso com a inovacdo e a
sustentabilidade, refletindo a forca de nossa histéria.

Conheca nosso
portfélio premium
focado em
potassio, magnésio
e enxofre soliveis.
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K+S é mais resultado.

IEI K+S Brasil @ksbrasileira



